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»Kein Geld mehr verbrennen in lhren Verhandlungen™

Neue betriebswirtschaftliche Studien zeigen, dass Fiihrungskrafte in deutschen
Unternehmen bei ihren Verhandlungen viel Geld liegen lassen, geradezu ,ver-
brennen”. Uber 90% aller Verhandler reizen ihr Verhandlungspotential nicht
mal ansatzweise aus! Haben Sie Geld zu verschenken? Gerade wenn Umsatze
einbrechen und Margen unter Druck geraten, ist es doppelt wichtig, Verhand-
lungen wirtschaftlich zu optimieren.

Der Kern des Problems: Die lberwiegende Zahl der Verhandler wissen gar
nicht, wie gut sie verhandeln. Da ein objektives Verhandlungscontrolling meist
fehlt, bleibt nur der .gefiihlte Erfolg” - und der kann triigen. Zwei Drittel der
Fihrungskrafte glaubt, dass sie zu dem einen Drittel der besten Verhandler
gehoren. Das bedeutet: Jeder Zweite irrt! Wollen Sie wissen, wie gut Sie wirk-
lich verhandeln? Wie gut Sie das Potential in Ihren Verhandlungen ausschop-
fen? Wollen Sie Ihre Verhandlungsperformance mit anderen Unternehmern und
Fihrungskraften messen?

Dann kommen Sie am 5. November 2020 zu unserem exklusiven Workshop:

NegotiCHECK®spezial fiir Unternehmer und Top-Executives.
Ein Workshop, der sich fiir Sie auszahlt!



Die Trainer.

Andreas Winheller

Dipl.-Jurist Andreas Winheller, M.A., M.M., MCN, ist einer der fiihrenden
Verhandlungsexpertenim deutschsprachigen Raum. Seit 2001 optimiert er mit
seinem Team von Top-Verhandlungsexperten bei Verhandlungsperformance
Consulting gleichermafen die Verhandlungsperformance von grof3en Unter-
nehmen wie Start-ups, Behorden und Spitzenverbanden. Als einer der gefrag-
testen Verhandlungscoaches hat er im Hintergrund Geschaftsverhandlungen
im Wert von Milliarden von Euro optimiert. Lautes Marketinggeschrei ist seine
Sachenicht, erwirktlieberdurchdie ckonomischen Erfolge, die ererzielt. Seine
Verhandlungsphilosophie zielt auf die maximale Ergebnisoptimierung bei
gleichzeitiger Starkung strategischer Beziehungen.

Er hat die Methoden und Techniken der beiden weltweit fihrenden Verhandlungsinstitute, Program on Negotiation
der Harvard Universitat und Kellog School of Management, ins Deutsche ubersetzt und auf dem deutschen Trai-
ningsmarkt etabliert. Erganzt wird dieses wissenschaftlich fundierte und vielfach in der Praxis bewahrte Frame-
work durch neueste Erkenntnisse aus Neuromarketing, Sozialpsychologie, Verhaltensokonomie und Spieltheorie.

Als studierter Jurist, Mediator, Personalentwickler und Neurowissenschaftler verkorpert er selbst auch den inter-
disziplinaren Ansatz der professionellen Verhandlungslehre. In zahlreichen Verdffentlichungen kampft er fur die
Professionalisierung von Verhandlungstraining und Verhandlungsmanagement im deutschsprachigen Raum. Er ist
Lehrbeauftragter fir Verhandlungswissenschaft an der Friedrich-Alexander-Universitat Erlangen-Nirnberg.

Christian Wermke
Christian Wermke, M. A., ist Rechtsanwalt, Mediator und Personalentwickler.

Mit drei Partnern griindete er die Rechtsanwalts-, Steuerberater- und Wirt-
schaftsprifergesellschaft Asmus Kamchen Koch Wermke GbR, ..lhre-Mittel-
standsberater.de” und beweist seitdem Tag fiir Tag, wie man erfolgreich als
Partner von Unternehmern und Unternehmen wirtschaftlich optimieren kann.

.lhre-Mittelstandsberater.de” stehen fiir ganzheitliche Beratung, mafige-

schneiderte Unterstitzungskonzepte und eine moderne digitalisierte Zusam-

menarbeit mitihren Mandanten. Dabei werden grofle Synergien erzielt, indem

Rechts- und Steuerberatung mit Coaching-Kompetenz und professionellem

Verhandlungsmanagement kombiniert werden. Mit seinen Ausbildungen in NLP, Hypnotherapie und Typologie bringt
Christian Wermke dazu einen prall gefullten Werkzeugkoffer mit.

Christian Wermke wurde am Program on Negotiation der Harvard Universitat von weltweit fihrenden Verhand-
lungsexperten in professioneller Verhandlungsfiihrung ausgebildet. Als Trainer im Netzwerk Verhandlungsperfor-
mance Consulting verfiigt er seit 2011 tUber Erfahrung in der Unterstiitzung von Verhandlern der unterschiedlichsten
Branchen und Organisationen in Deutschland.

Christian Wermke ist Autor des Buches Praxishandbuch Mediation (mit Andreas Winheller und Denis Kittl) und Her-

ausgeber und Autor des Buches Exzellente Kommunikation im Wirtschaftsleben. Als Dozent fir Verhandlungsfiihrung
und Mediation lehrt er an verschiedenen Instituten.



Der Workshop.

Beim Verhandeln gibt es nur eines was zahlt:
das bestmogliche okonomische Ergebnis. Und wir
konnen lhnen zeigen, wie gut lhnen das heute schon
gelingt.

Sie verhandeln drei realitatsnahe Simulationen ge-
schaftlicher Verhandlungen, die am Harvard-Verhand-
lungsprogramm fir solche Performance-Assessments
entwickelt wurden. Dadurch erhalten Sie eine detail-
lierte objektive Riickmeldung zu lhrer Verhandlungs-
performance. Wir fiihren Sie ,Backstage”, lassen Sie
Ihrem Verhandlungspartner nach durchgefiihrter Si-
mulation auf den Zettel schauen - diese Moglichkeit
haben Sie sonst nicht. Sie erkennen, welches Potential
ungenutzt geblieben ist. Und dann optimieren wir, da-
mit Sie in Zukunft noch bessere Ergebnisse erzielen.

Ein weiterer Bonus fir Sie: Weil wir diese Arbeit seit
iber 15 Jahren in der deutschen Industrie machen,
haben wir Benchmarking-Daten von fast 2.000 Ver-

Im Seminarpreis inklusive:

® Workbook mit Giber 60 Seiten zu den wichtigsten Techniken

professionellen Verhandelns

3x Harvard-Lizenzen zu unseren Fallsimulationen

Verhandlungscheckliste

(Keine versteckten Kostenl).

Broschiire “Die 10+1 Gebote erfolgreichen Verhandelns”

handlungspraktikern aus den Bereichen Business-to-
Business in Deutschland. Das heif3t, wir kénnen Ihnen
genau sagen, wie gut die deutsche Industrie verhandelt
-und Sie sehen, wie Sie mit Ihrer eigenen Performance
im Vergleich mit lhren Wettbewerbern stehen.

Dieser Tag NegotiCHECK® zeigt lhnen, wo Sie Geld
liegen lassen und was Sie konkret tun kdonnen, um
zukinftig dieses Geld auch noch zu verdienen. |hr be-
ruflicher Erfolg hangt ganz wesentlich von lhrem Ver-
handlungserfolg ab, dieser Workshop ist |hr Weg zu
noch groBeren Verhandlungserfolgen.

In diesem Spezialworkshop arbeiten wir mit einer
Kleingruppe und intensiver personlicher Betreu-
ung durch zwei Trainer. Der normale NegotiCHECK®
ist gut, aber der NegotiCHECK®spezial ist maximal
effektiv, weil Sie wissen, dass Sie keine Trainingszeit zu
verschenken haben. Ein Workshop, der sich fir Sie in
kirzester Zeit auszahlen wird.

Negoti

ASSESSMENT

Essen und Getranke wahrend des Seminars im 5 Sterne Superior Hotel Victor’'s Residenz-Hotel Schloss Berg

® Top-Meni ,Paris-Tokio” im 3-Sterne-Restaurant des Starkochs Christian Bau im Victor’s Fine Dining,

direkt neben dem Hotel.

Exklusives Networking-Dinner

Nach dem Workshop laden wir Sie zu einem besonderen Dinner ein, bei dem Sie im
angenehmen Rahmen mit den anderen Teilnehmern netzwerken und auch Ihre indivi-
duellen Fragen mit den Trainern besprechen konnen.

Ab 18:30 Uhr sind wir bei Deutschlands Weltklasse-Koch Christian Bau zu Gast, des-
sen Restaurant sich unmittelbar neben dem Tagungshotel befindet. 3 Michelin-Sterne
und 19,5 Gault Millau Punkte zeigen ganz deutlich: Besser kann man in Deutschland
nicht speisen. Sein grofes Menli ,,Paris-Tokio" rundet fiir Sie einen ganz besonderen
Tag ab, an den Sie sich noch lange gerne erinnern werden.




Rahmen & Honorar

Das Organisatorische

Wann: Donnerstag, 05. November 2020

Wo: *HRERES Victor's Residenz-Hotel Schloss Berg,
SchloBstraBe 27-29, D-66706 Perl-Nennig/Mosel

Seminarzeiten: Beginn: 09.00 Uhr / Ende: ca. 18:00 Uhr
Networking-Dinner: 18.30 Uhr - 23:30 Uhr

Anmeldungen richten Sie bitte an Asmus Kamchen Koch Wermke GbR, Luxemburger Strafle 3,
67657 Kaiserslautern, oder kontakt@ihre-mittelstandsberater.de, Betreff: ,NegotiCHECK 11/2020".
Anmeldungen sind endgiiltig, ein Ersatzteilnehmer kann gestellt werden.

[hr Invest:

Gesamtpreis: 1.750 EUR zzgl. USt.
alles inklusive, nur die alkoholischen Getranke zum Dinner zahlen Sie ggf. separat

Zuzuglich Hotelkosten

Sie buchen selbst zum Sonderpreis von 129 EUR inkl. Friihstiick pro Ubernachtung,
(Vorabendanreise ist méglich) fiir das 5-Sterne Superior-Zimmer.

Bei Buchung angeben: ,NegotiCHECK 05.11.20".

Rabattiertes Zimmerkontingent ist nur verfiigbar bis 25.09.2020. reservierung.nennig@victors.de

Wer bis 31.1.2020 verbindlich bei uns bucht, erhalt auf den Seminarpreis 15% Rabatt.

Ein Workshop der Asmus Kamchen Koch Wermke GbR, Luxemburger Str. 3, 67657 Kaiserslautern (www.ihre-mittelstandsberater.de)
in Kooperation mit

Verhandlungsperformance Consulting -
Biiro Mainz

Andreas Winheller
www.verhandlungsperformance.de

PERFORMANCE

CONSULTING



